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L'ÉCONOMIE VIRALE 

POUR LES PETITES ET MOYENNES ENTREPRISES (PME) 

Вирусная экономика для малого и среднего бизнеса 

Le secteur des petites et moyennes entreprises joue un rôle important dans le 

développement socio-économique de la société en se concentrant sur l'attractivité des 

investissements, le potentiel commercial, les dernières technologies et l'accessibilité 

financière. En 2020, la France, comme le monde entier, a été confrontée aux conséquences 

dévastatrices de la pandémie COVID-19 sur la société et l'économie. 

Le but de la recherche est d'identifier les problèmes que la pandémie a causés aux 

petites et moyennes entreprises.  

Au premier et au deuxième trimestres de 2020, le PIB de la France a diminué de 5,9 % 

et 13,8 % [2], respectivement. Bien que le Lockdown printanier ait eu un impact négatif sur 

l'activité économique de la quasi-totalité de la population du pays, les petites et moyennes 

entreprises vulnérables ont été les secteurs les plus touchés par les mesures prises. 

L'étude a révélé que l'économie virale a causé les conséquences suivantes pour les 

PME, voici les plus élémentaires: 

1. Durée de la période et restrictions strictes. La période de quarantaine a duré plus

longtemps que celle des pays partenaires de l'UE. Dans le même temps, les restrictions 

sévères imposées ont entraîné des difficultés dans les activités des entreprises et des 

organisations de toutes les formes de propriété. 

2. Réduction massive des effectifs. L'hôtellerie et la restauration, le transport et la

logistique, le divertissement et les loisirs, les services personnels et professionnels ont eu un 

fort impact négatif. Les petites entreprises ont dû procéder à des réductions massives de 

personnel en raison de l'incapacité de payer les salaires, et les employés malades qui 

n'avaient pas la possibilité de quitter le lieu de travail ont également été réduits. 

3. Faillites. Un grand nombre d'entrepreneurs ont fait faillite.

4. Dégradation des Finances publiques. Le gonflement des dépenses et la réduction

des recettes fiscales ont entraîné une augmentation du déficit budgétaire de 2,2 % à 3,9 % 

du PIB en mars, et deux semaines plus tard, en avril –– déjà à 9 % du PIB [1]. 

En conclusion, nous pouvons constater que l'économie virale a eu un impact négatif 

majeur sur les petites et moyennes entreprises (PME). En particulier dans certains secteurs. 

Cependant, l'activité des PME et des startups dans les domaines des Télécommunications, 

de la Pharmacologie et de la Médecine.  
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ОБОСНОВАНИЕ ГРАНИЦ ВМЕШАТЕЛЬСТВА ГОСУДАРСТВА 

В ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ БИЗНЕС-СТРУКТУР ЛИВИИ 

Justification of the limits of state intervention in the activities 

of Libyan business structures 

 

В теоретическом аспекте государственная экономическая поддержка субъектов 

малого и среднего предпринимательства является одним из регулирующих рычагов 

рыночных отношений.  

Цель работы –– показать важность обоснования границ вмешательства государ-

ства в деятельность бизнес-структур (на примере Ливии). 

На наш взгляд, при осуществлении этого процесса необходимо обратить вни-

мание на следующее. В частности, государственная поддержка должна преследовать 

следующие цели: достижение в государственном масштабе максимизации социально-

экономических выгод (предельных социальных выгод), повышение конкурентоспо-

собности предприятий, обеспечение их инновационного развития, достижение Паре-

то-эффективности используемых ресурсов и неуклонное повышение благосостояния 

населения. 


